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Istruzioni – descrizione dei singoli blocchi del Canvas:

· SCOPO L’obiettivo che vuoi raggiungere, il problema da risolvere, il bisogno a cui rispondere. Si tratta del tuo Valore Aggiunto 

· ATTIVITÀ Le principali attività che svolgi nell’attuazione del tuo progetto 

· CLIENTI Chi paga il tuo progetto? Chi ne consente la realizzazione? 

· RELAZIONI Come comunichi con clienti e partner, in che modalità 

· PARTNER Con chi lavori: colleghi, staff, team di progetto …
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· TALENTI Le tue attitudini naturali, cosa sai fare facilmente senza sforzo 

· COMPETENZE Le competenze acquisite, cosa hai imparato – anche tecnicamente – a fare 

· COSTI E BENEFICI Pensa a costi e benefici in relazione al ricavo economico, ma anche e soprattutto rispetto alle componenti “soft”: quanto stress, quanta soddisfazione, frustrazione o energia ti dà pensare alla realizzazione del tuo progetto?

